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RESUMEN
El informe del Índice de Oportunidad Global (GOI, por sus siglas en inglés) de 2025 se centra 
en las economías de América Latina y el Caribe (ALC). En los últimos años, la región ha sido un 
destino prominente para el capital extranjero: en 2023, atrajo casi la mitad (48,9 %) de la inversión 
extranjera directa (IED) a economías emergentes y en desarrollo, superando de este modo a 
la entrada de capital extranjero a las economías homólogas de Asia. A juzgar por los proyectos 
anunciados, es probable que la región siga siendo un destino de interés para las inversiones. En 
2023, el valor de los proyectos anunciados para la región de América Latina y el Caribe aumentó en 
un 16 %, impulsado por el anuncio de varios megaproyectos en el sector de las energías renovables, 
los metales y minerales, y el sector automotriz y de partes para vehículos automotores.1 

A pesar de la cuantiosa afluencia de capital, el crecimiento del PIB real en América Latina y el Caribe 
se ha moderado en los últimos años. En 2023 cayó a un 2,2 % tras un fuerte repunte pospandémico, 
en el que se registró un crecimiento real de un 7,4 % en 2021 y de un 4,2 % en 2022. Los países de 
toda la región siguen enfrentando una serie de dificultades que incluyen la desigualdad salarial, la 
ineficacia de la gobernanza pública en medio de un clima de preocupación sobre la seguridad y la 
exposición a riesgos climáticos graves. Pese a esto, la relativa apertura económica de las principales 
economías de América Latina y el Caribe, como México y Brasil, y las (hasta la fecha) escasas 
intervenciones que distorsionen el comercio ante las crecientes tensiones geopolíticas potencian el 
atractivo de la región para comerciar y hacer negocios.2  

El presente informe entrega un panorama de las principales fortalezas y vulnerabilidades de América 
Latina y el Caribe desde la perspectiva de nuestro Índice de Oportunidad Global y sus diversos 
componentes, los cuales reflejan las principales políticas comerciales, jurídicas y normativas 
que afectan a las inversiones. Asimismo, ofrece una mirada profunda a la composición y a la 
evolución de la afluencia de capital extranjero a América Latina, con especial atención en el papel 
desempeñado por la IED y las fusiones y adquisiciones (FyA) transfronterizas en la estabilización 
de las corrientes de inversión en la región. Esta es la primera vez que se utiliza el Índice de 
Oportunidad Global para evaluar el atractivo de América Latina y el Caribe para los inversionistas 
con datos posteriores al inicio de la pandemia de COVID-19. 

Nuestro análisis indica que el desempeño de los países de América Latina y el Caribe es comparable 
al de otras regiones emergentes y en desarrollo en lo que respecta a tres aspectos principales: 

- Todos los países de América Latina y el Caribe —excepto dos— obtuvieron una puntuación 
superior al promedio de las economías emergentes y en desarrollo en la subcategoría 
de entorno de crecimiento a futuro del índice, la que mide el potencial de crecimiento 
resiliente y sostenible de cada país. En este ámbito, Costa Rica y Uruguay llevan la delantera 
en la región. Ambos países se benefician de sus vastos recursos naturales y de contar con 
una sociedad relativamente igualitaria, como lo demuestra el alto porcentaje de puestos 
gubernamentales ocupados por mujeres. 
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- El aumento de la fuerza laboral altamente calificada ha sido un importante impulsor del 
crecimiento económico de la región. Como consecuencia, la mayoría de los países de 
América Latina y el Caribe (12 de los 19) obtuvieron una puntuación superior al promedio 
de las economías emergentes y en desarrollo en la subcategoría de talento de la fuerza 
laboral del índice. La caída en las tasas de fertilidad, entre otras presiones demográficas, 
implica que los países de América Latina deberán buscar nuevas formas de aumentar su 
población en edad activa a fin de poder seguir aprovechando su relativa fortaleza en este 
ámbito en los próximos años. 

- Todos los países de América Latina y el Caribe, excepto dos, tuvieron un desempeño 
superior al promedio de las economías emergentes y en desarrollo en cuanto a su tamaño 
y condiciones del sector financiero. Brasil, Chile y Uruguay lideran la región en este 
ámbito, mientras que Guatemala y Paraguay se encuentran ligeramente rezagados en 
esta subcategoría del índice con una puntuación cercana al promedio de las economías 
emergentes y en desarrollo. 

No obstante lo anterior, la región tiene potencial para seguir avanzando en dos áreas:

- La mayoría de las economías de América Latina y el Caribe (13 de las 19) obtuvieron una 
puntuación por debajo del promedio de las economías emergentes y en desarrollo en lo que 
respecta a la innovación. Sin embargo, se observan algunas señales positivas en la región, 
como el hecho de que, en esta subcategoría del índice, Brasil y México (las dos economías 
principales) superan el promedio de las economías emergentes y en desarrollo.

- La lentitud e ineficacia de los procesos de recuperación y resolución sigue mermando la 
percepción comercial de la región: en esta subcategoría, nueve economías de América 
Latina y el Caribe se encuentran por debajo del promedio de las economías emergentes 
y en desarrollo. México constituye la principal excepción, ya que goza de un índice de 
recuperación relativamente alto y procedimientos de resolución relativamente ágiles. 

El panorama se vuelve más complejo cuando se observan las cinco principales economías de 
América Latina y el Caribe que, en conjunto, atrajeron el 82,6 % de la inversión extranjera directa en 
la región: 

- Argentina ocupa el último o el penúltimo puesto entre las principales economías de América 
Latina y el Caribe en todas las categorías del índice. A pesar de sus vastos recursos naturales 
(que se reflejan en su alta puntuación en la subcategoría de entorno de crecimiento a 
futuro), la economía del país sigue afrontando dificultades en un entorno de desajustes 
económicos y políticos. No obstante, las entradas de capital a Argentina han aumentado de 
manera constante desde 2020, lo que apunta a la posibilidad de un mejor futuro. 

- Como la novena economía a nivel mundial, Brasil es el principal receptor de los flujos de 
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capital e inversión extranjera directa a la región. El país goza de una economía de innovación 
dinámica y un sólido sistema financiero, como se refleja en el hecho de que ocupa el 
puesto más alto entre todos los países de América Latina y el Caribe (el 29.° puesto en la 
clasificación mundial) en la categoría de servicios financieros del índice. En los últimos años, 
ha recibido un flujo constante de inversión extranjera directa a través de nuevas inversiones. 
Esto se debe, en parte, a su fuerte actividad en el ámbito de las fusiones y adquisiciones: de 
las 10 mayores fusiones y adquisiciones transfronterizas que se realizaron en 2023, seis 
tuvieron lugar en Brasil.3 

- Con un amplio precedente en políticas orientadas al mercado, Chile continúa ocupando los 
primeros puestos en las clasificaciones del índice entre los países de América Latina y el 
Caribe. Sin embargo, este año el país cayó al cuarto puesto entre las principales economías 
de América Latina y el Caribe y al 112.° de la clasificación mundial en la subcategoría de 
desempeño económico. Si bien esto refleja parcialmente el ajuste que siguió a la rápida 
expansión de la economía chilena en 2021, también es indicio de una posible desaceleración  
de la productividad. Sin embargo, el país sigue atrayendo una cantidad considerable de 
capital en relación con su PIB (8,0 % en 2023), lo que da cuenta del interés sostenido de los 
inversionistas, en parte, debido a sus abundantes recursos naturales. 

- Gracias a su compromiso de lograr un crecimiento sostenible y resiliente, el desempeño 
de Colombia en el ámbito del entorno de crecimiento a futuro superó al promedio de las 
economías emergentes y en desarrollo y de América Latina y el Caribe. No obstante, los 
altos impuestos y las reglamentaciones gravosas siguen limitando el crecimiento del país. 
Esto se ve reflejado en la puntuación relativamente baja que obtuvo en la subcategoría de 
desempeño económico del índice. Sin embargo, al igual que en el caso de Chile, la inversión 
extranjera en este país es alta en relación con su PIB (6,2 % en 2023), y la mayoría de sus 
entradas de capital provinieron de la inversión extranjera directa.

- Como principal socio comercial de EE. UU. y la segunda mayor economía de la región, 
México sigue siendo un motor fundamental del desempeño de América Latina y el 
Caribe. Obtuvo una alta puntuación en la subcategoría de apertura económica y su 
percepción comercial es relativamente buena. La inversión extranjera directa en este 
país ha demostrado ser extremadamente resiliente: aumentó incluso en 2020, cuando la 
inversión extranjera sufrió una baja considerable en la mayoría de los países. En los tres 
años transcurridos desde entonces, México ha mantenido una buena parte (42,5 %) de la 
inversión extranjera directa en el sector industrial, a pesar de que la proporción de los flujos 
correspondientes a este sector disminuyó considerablemente en toda la región.    

Aunque el entorno comercial de los países de la región ha mejorado mucho desde la última edición 
del Índice de Oportunidad Global centrado en América Latina, la capacidad de la región para 
mantener su atractivo para los inversionistas extranjeros podría depender de su habilidad para 
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superar las dificultades persistentes que suponen una carga para las empresas. 

Para mantener la competitividad internacional, las economías de América Latina y el Caribe 
deberán fortalecer sus instituciones, invertir en investigación y simplificar sus regulaciones para 
reducir cargas administrativas innecesarias. Gracias a su abundancia de recursos y a un entorno de 
crecimiento favorable, la región puede sentar las bases para un futuro resiliente si sus países logran 
aprovechar sus recursos y superar los impedimentos sistémicos que obstaculizan el crecimiento.      

DESCRIPCIÓN GENERAL DEL ÍNDICE DE OPORTUNIDAD 
GLOBAL
El Índice de Oportunidad Global proporciona un parámetro objetivo para evaluar el potencial 
de más de 100 países de todo el mundo para atraer inversiones extranjeras. El índice hace un 
seguimiento del potencial de inversión relativo de los países tomando en cuenta las principales 
políticas comerciales, jurídicas y normativas clave que afectan a las entradas de capitales 
extranjeros. Los gobiernos pueden utilizarlo para fortalecer su entorno comercial y atraer 
inversiones extranjeras, mientras que las empresas pueden aprovechar sus perspectivas cuando 
exploran nuevas oportunidades de crecimiento.

Categorías del Índice de Oportunidad Global y sus componentes
La puntuación total alcanzada en el Índice de Oportunidad Global se basa en indicadores 
provenientes de organizaciones e instituciones internacionales, como el Banco Mundial, el Fondo 
Monetario Internacional y Transparency International. Los indicadores obtenidos de esas fuentes se 
dividen en cinco categorías generales, cada una de las cuales refleja un aspecto distinto del clima de 
inversión del país: 

• La  percepción comercial mide la facilidad para hacer negocios, hacer cumplir los contratos y 
resolver la insolvencia.

• Las  bases económicas representan el panorama macroeconómico del país, la especialización 
de la fuerza laboral y los factores que influyen en la capacidad de mantener un 
crecimiento resiliente y sostenible.

• Los  servicios financieros evalúan la profundidad y la amplitud del sistema financiero y el 
acceso a la financiación.

• El  marco institucional examina la estabilidad y la transparencia de las instituciones del país y 
su capacidad para garantizar los derechos de los inversionistas.

• Las  normas y políticas internacionales determinan la integración de un país dentro de la 
comunidad internacional y el cumplimiento de los estándares normativos internacionales.

Los indicadores de estas cinco categorías se dividen a su vez en 14 subcategorías que analizan 
aspectos específicos del desempeño del país y permiten conocer sus condiciones de inversión más a 
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fondo (gráfico 1). Para conocer la lista de las 98 variables que se utilizan para evaluar el rendimiento 
relativo de los países en cada categoría y subcategoría del índice, consulte el cuadro 1. Para obtener 
información más detallada sobre el desempeño relativo de los 116 países clasificados en el índice 
GOI, puede utilizar nuestra herramienta interactiva en línea. 

Gráfico 1: Categorías y subcategorías del Índice de Oportunidad Global 

 

Observación: El ancho de las barras sirve como representación de la cantidad de variables incluidas en cada 
categoría y subcategoría.  
Fuente: Milken Institute (2025).
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Cuadro 1: Indicadores utilizados en el Índice de Oportunidad Global, por categoría y subcategoría

PERCEPCIÓN COMERCIAL

 Limitaciones comerciales

• Costo	operativo

• Facilitación	de	las	demandas	judiciales	de	los	
oaccionistas

• 	Porcentaje	de	empresas	que	consideran	la	
corrupción como una limitación importante

• 	Porcentaje	de	empresas	que	consideran	
la	normativa	laboral	como	una	limitación	
importante

• 	Porcentaje	de	empresas	que	consideran	las	tasas	
de impuestos como una limitación importante

• Tiempo requerido para fundar una empresa  
o(días)

• Predisposición para fundar una empresa

 Proceso de recuperación y resolución  

• Cumplimiento	de	contratos:	costo

• Marco	jurídico	sobre	insolvencias

• 	Resolución	de	la	insolvencia:	costo	(porcentaje	
del patrimonio)

• 	Resolución	de	la	insolvencia:	índice	de	
recuperación	(centavos	de	dólar)

• Tiempo requerido para hacer cumplir un 
ocontrato (días)

• Tiempo	requerido	para	resolver	la	insolvencia	
o(años)

BASES ECONÓMICAS
Desempeño económico

• Deuda del gobierno central

• Crecimiento del PIB

• PIB	per	cápita

• Inflación,	precios	al	consumidor	(porcentaje	
oanual)

• Productividad	total	de	los	factores

• Comercio	(porcentaje	del	PIB)

• 	Desempleo	total	(porcentaje	del	total	de	la	
fuerza	laboral)

Talento de la fuerza laboral

• Nivel	de	capacitación	del	personal

• Gasto en educación

• 	Índice	de	participación	de	la	fuerza	
laboral:	mayores	de	15 años	(porcentaje	del	
total)

• 	Fuerza	laboral	con	educación	media	(porcentaje	
del total)

• 	Índice	de	participación	de	la	fuerza	
laboral:	mujeres	(porcentaje	de	la	población	
femenina	mayor	de	15 años)

• Años	promedio	de	escolarización

• Esperanza	de	vida	escolar

• 	Trabajo	autónomo	(porcentaje	de	la	
participación	laboral	total)
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Entorno de crecimiento a futuro
• Territorio	agrícola	(porcentaje	del	territorio	
ototal)

• Contaminación atmosférica (promedio de 
oexposición	anual)

• Emisiones	de	CO2	(promedio	per	cápita,	
otoneladas por año)

• Superficie	forestal	(porcentaje	de	la	superficie	
oterrestre)

• 	Extracciones	de	agua	dulce	(anuales,	porcentaje	
de los recursos internos)

•  Tasa de dependencia de las personas mayores 
(porcentaje	de	la	población	en	edad	activa)

• Tasa	de	fertilidad	(nacimientos	por	mujer)

• Abonos	a	internet	de	banda	ancha	fija

• Expectativa	de	vida	saludable

• 	Porcentaje	de	la	población	con	acceso	a	una	red	
móvil	3G	como	mínimo

• 	Proporción	de	mujeres	en	el	gobierno	(bancas	
ocupadas en el parlamento nacional)

•  Densidad de las mipymes (microempresas y 
pequeñas y medianas empresas)

• 	Gasto	público	en	salud	(porcentaje	del	PIB)

• 	Comercio	internacional	en	servicios	digitales

• Acceso	a	internet	(porcentaje	de	hogares)

• Abonos	a	banda	ancha	móvil

• Abonos	de	telefonía	celular	(cada	100 personas)

SERVICIOS FINANCIEROS
Acceso financiero

• 	Titularidad	de	cuentas	en	entidades	financieras	
o	proveedores	de	servicios	de	dinero	móvil

• Cajeros	automáticos	(cada	100 000	adultos)

• Sucursales	bancarias	(cada	100 000	adultos)

• Titularidad	de	tarjetas	de	crédito	(porcentaje	de	
omayores	de	15 años)

• Tarjeta	de	débito	(porcentaje	de	mayores	de	
o15 años)

• 	Crédito	interno	al	sector	privado	(porcentaje	del	
PIB)

• Financiación para pymes

• Disponibilidad de capital de riesgo

Tamaño y condiciones del sector financiero

• Concentración bancaria

• Penetración de seguros

• 	Títulos	no	gubernamentales	(porcentaje	del	PIB)

•  Préstamos morosos en relación con el total de 
préstamos	brutos	(por	porcentaje)

• Crédito	privado	otorgado	por	bancos	
o(porcentaje	del	PIB)

• Cobertura	del	crédito	privado	(porcentaje	de	
oadultos)

• Cobertura	del	crédito	público	(porcentaje	de	
oadultos)

• 	Deuda	privada	total,	préstamos	y	títulos	de	
deuda	(porcentaje	del	PIB)
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MARCO INSTITUCIONAL
Innovación

• Nivel	de	sofisticación	de	los	consumidores

• Calidad	de	las	instituciones	de	investigación

• Gastos	en	investigación	y	desarrollo

• Índice h

Derechos de los inversionistas

• Derechos sobre los bienes materiales

• Calidad de la administración territorial

• Estado de derecho

• Ejecutabilidad	de	los	derechos	legales
Gobernanza pública 

• Independencia	judicial

• 	Estabilidad	política	y	ausencia	de	violencia/
terrorismo:	estimación

• Libertad de prensa

• Calidad	normativa

• Situación del desarrollo de conglomerados

Transparencia

• Reglamentación	de	los	conflictos	de	intereses

• Control de la corrupción

• Nivel	de	detalle	de	la	información	crediticia

• Índice	de	participación	electrónica

• Nivel	de	divulgación	de	la	información

• Incidencia de la corrupción

• International	Budget	Partnership

• Procedimientos de registro de empresas

• Expresión	y	rendición	de	cuentas:	estimación

NORMAS Y POLÍTICAS INSTITUCIONALES
Apertura económica

• 	Tratados	de	inversión	
bilaterales

• Índice de Chinn-Ito

• Régimen	de	tipos	de	cambio

• 	Tasa	arancelaria,	aplicada,	
media	ponderada,	todos	los	
productos	(porcentaje)

• Comercio	transfronterizo

•  Tratados con disposiciones 
sobre	inversión

Impuestos y reglamentaciones 

• Tasa del impuesto de 
osociedades	(porcentaje)

• Tasa del impuesto sobre la 
orenta	(porcentaje)

• Libertad laboral

•  Regulación del mercado de 
valores	

Patentes y marcas

• Solicitudes de patentes

• Solicitudes de registro de 
omarcas 

La función del Índice de Oportunidad Global como medida de la 
competitividad regional
El Índice de Oportunidad Global refleja aspectos económicos, financieros e institucionales clave 
de cada país, los cuales determinan la predisposición de las empresas para invertir y operar en su 
territorio. Por lo tanto, la puntuación de un país en el índice está estrechamente relacionada con su 
capacidad para atraer capitales extranjeros. Esto se ve reflejado en la estrecha relación que existe 
entre las puntuaciones del índice y las inversiones extranjeras directas en las economías avanzadas 
(EA) y las cinco regiones con economías emergentes y en desarrollo (EEyD), tal como se definen en 
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las Perspectivas Económicas Mundiales del Fondo Monetario Internacional (tabla 1).4 

Tabla 1: Inversión extranjera directa y puntuación de los países del Índice de Oportunidad Global, 
por grupo de países

Agrupación de 
países según las 
Perspectivas 
Económicas 
Mundiales

Inversión 
extranjera 
directa (per 
cápita), 
2019-2023

Puntuación 
del Índice de 
Oportunidad 
Global de 2025

Percepción 
comercial

Bases 
económicas

Bases 
económicas

Marco 
institucional

Normas y 
políticas 
internacionales

Econ,	avanzadas USD 544 0,77 0,79 0,82 0,71 0,79 0,75

EEyD de Europa USD	339 0,50 0,54 0,66 0,43 0,41 0,46

EEyD de Asia USD	90 0,43 0,41 0,67 0,39 0,36 0,31

ALC USD 263 0,40 0,33 0,66 0,39 0,32 0,31

Oriente Medio y 
Asia Central USD	59 0,41 0,51 0,48 0,36 0,36 0,35

África 
subsahariana USD 41 0,24 0,25 0,43 0,12 0,23 0,15

Puntuación promedio en las categorías del Índice de Oportunidad Global

Nota: Las puntuaciones del índice GOI van del 1 (más favorable) al 0 (menos favorable).
Fuente: Milken Institute (2025) y análisis de los autores basado en datos de las Estadísticas Financieras 
Internacionales del FMI.

Al igual que en años anteriores, las economías avanzadas encabezan el índice con puntuaciones 
muy por encima de las de las economías emergentes y en desarrollo de Europa (el grupo de países 
con la segunda puntuación más alta) en todas las categorías del índice. Como cabría esperar, las 
economías avanzadas también atraen la mayor cantidad de inversiones extranjeras. Entre 2019 y 
2023, el promedio anual per cápita de inversiones extranjeras directas dirigidas a las economías 
avanzadas fue de USD 544. Esta cifra es más del doble que la de cualquiera de las regiones 
emergentes y en desarrollo, excepto la europea (tabla 1). 

Más allá de la relación observada en las economías avanzadas, las puntuaciones del índice también 
se relacionan con las entradas de capital a las economías emergentes y en desarrollo. En cuatro de 
las cinco regiones emergentes y en desarrollo, la magnitud de la inversión extranjera directa per 
cápita entre 2019 y 2023 fue a la par con la clasificación del grupo en el índice; la región de América 
Latina y el Caribe es la única excepción. 

Esta última región se destaca por registrar una afluencia relativamente alta de inversión extranjera 
directa per cápita desde 2019. Los países de América Latina han registrado un alza de la inversión 
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extranjera directa desde 2020. Esta alcanzó su nivel máximo en 2022 con USD 199 000 millones 
y cayó ligeramente en 2023 (a USD 177 000 millones).5 El flujo relativamente alto de inversiones 
extranjeras directas que registra la región desde 2020 coincide con una disminución de estas a las 
economías emergentes y en desarrollo de Asia, en gran parte debida a la relativa disminución de la 
entrada de capitales a China. En términos del Índice de Oportunidad Global, la región de América 
Latina y el Caribe tiene una puntuación particularmente alta en la categoría de bases económicas. 
Esto se debe en gran medida a que la región cuenta con una sólida población altamente calificada y 
económicamente activa, así como a su compromiso de promover la educación, como lo demuestra 
su gasto relativamente alto en educación en comparación con el de otras regiones emergentes y en 
desarrollo. 

DESEMPEÑO GENERAL DE LOS PAÍSES DE AMÉRICA LATINA
La región de América Latina está compuesta principalmente por países con ingresos per cápita 
superiores a la media de las economías emergentes y en desarrollo. De acuerdo con la clasificación 
de ingresos del Banco Mundial, 12 de los 19 países de América Latina y el Caribe del índice tuvieron 
un “ingreso mediano alto” en 2024, y cuatro tuvieron un “ingreso alto” (Chile, Panama, Trinidad 
y Tobago, y Uruguay). Solo tres países de la región (Bolivia, Honduras y Nicaragua) recibieron la 
clasificación de “ingreso medio bajo” del Banco Mundial.6 

No obstante, el tamaño de las economías de estos 19 países varía enormemente. La región incluye 
a dos de las 15 mayores economías mundiales (Brasil y México), junto con otros grandes mercados 
como Argentina, Chile y Colombia. Todos ellos se encuentran entre las 50 principales economías del 
mundo con el producto interno bruto (PIB) más alto. Por otra parte, algunas economías de la región 
son relativamente pequeñas, como es el caso de Nicaragua, Jamaica y El Salvador, que se ubican en 
la mitad inferior de la clasificación mundial de PIB (tabla 2).  

Tabla 2: Ingresos, crecimiento y tamaño de los países de América Latina 

 Grupo de ingresos

Clasificación 
mundial 

según el PIB Población
PIB per 

cápita
Crecimiento del 

PIB (2022)

Argentina Ingreso mediano alto 22 46 654 581 USD 12 520 -1,6 %

Bolivia
Ingreso mediano 
bajo 91 12 388 571 USD 3600 2,4 %

Brasil Ingreso mediano alto 9 216 422 446 USD 9070 2,9 %

Chile Ingreso alto 44 19 629 590 USD 15 820 0,2 %

Colombia Ingreso mediano alto 40 52 085 168 USD 6870 0,6 %

Costa Rica Ingreso mediano alto 68 5 212 173 USD 13 850 5,1 %
República 
Dominicana Ingreso mediano alto 60 11 332 972 USD 9700 2,4 %
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Ecuador Ingreso mediano alto 61 18 190 484 USD 6510 2,4 %

El Salvador Ingreso mediano alto 98 6 364 943 USD 4920 3,5 %

Guatemala Ingreso mediano alto 65 17 602 431 USD 5580 3,5 %

Honduras
Ingreso mediano 
bajo 97 10 593 798 USD 2900 3,6 %

Jamaica Ingreso mediano alto 120 2 825 544 USD 6150 2,2 %

México Ingreso mediano alto 12 128 455 567 USD 12 100 3,2 %

Nicaragua
Ingreso mediano 
bajo 123 7 046 310 USD 2270 4,6 %

Panamá Ingreso alto 72 4 468 087 USD 18 010 7,3 %

Paraguay Ingreso mediano alto 94 6 861 524 USD 6200 4,7 %

Perú Ingreso mediano alto 48 34 352 719 USD 6990 -0,6 %

Trinidad y Tobago Ingreso alto 106 1 534 937 USD 17 940 2,1 %

Uruguay Ingreso alto 77 3 423 108 USD 19 530 0,4 %

Fuente: Análisis de los autores basado en datos del Banco Mundial y los Indicadores de Desarrollo Mundial 
(2025).

Si bien la clasificación del Índice de Oportunidad Global refleja en parte el tamaño económico y el 
grupo de ingresos de los países de América Latina y el Caribe (con Chile y Uruguay a la cabeza del 
índice en la región), el índice y sus categorías aportan una evaluación más profunda de las fortalezas 
relativas y los aspectos mejorables de cada nación. 

Desde 2021, cuando se publicó nuestro último informe centrado en los países de América Latina 
y el Caribe, las condiciones económicas de la región han constatado una mejora relativa. Este año, 
ocho países de América Latina y el Caribe se ubicaron en el puesto 60 o más arriba en la categoría 
de bases económicas del índice, mientras que en 2021 solo fueron tres. La región también registra 
un desempeño relativamente bueno en el área de los servicios financieros, donde Brasil se destaca a 
la cabeza de la región, superando a Chile, que obtuvo el puesto más alto en esta categoría del índice 
en 2021 (gráfico 2). Sin embargo, la percepción comercial de los países de la región sigue siendo 
deficiente. Muchos de los que obtuvieron la peor calificación en esta categoría del índice también 
ocupan los últimos puestos en la categoría de marco institucional.  
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Gráfico 2: Clasificación del Índice de Oportunidad Global de 2025

Total
Percepción 
comercial

Bases 
económicas

Servicios 
financieros

Marco 
institucional

Normas y 
políticas 
internacionales

Chile 40 40 69 34 34 42

Uruguay 44 44 43 35 37 51

Costa Rica 47 73 18 60 40 46

México 62 61 63 65 65 62

Perú 64 80 49 56 75 49

Jamaica 65 56 46 66 55 87

Brasil 68 90 61 29 56 86

Colombia 69 70 54 63 63 81

Panamá 71 86 48 64 72 70
República 
Dominicana 76 93 77 72 81 75

Trinidad y Tobago 77 71 82 73 79 91

Argentina 80 87 70 69 83 101

Guatemala 81 98 80 78 95 52

Paraguay 84 104 60 89 92 69

El Salvador 86 91 72 88 104 78

Ecuador 89 110 56 71 93 100

Bolivia 91 100 53 70 115 89

Nicaragua 92 94 67 92 113 71

Honduras 97 109 83 81 101 98

Código de colores <30 30-59 60-89 >89
 
Nota: Los puestos van de 1 (condiciones de inversión más atractivas) a 116 (condiciones de inversión menos 
atractivas).
Fuente: Milken Institute (2025).

Un grupo pequeño de países de América Latina y el Caribe tuvieron un desempeño particularmente 
bueno en el índice de este año. Chile sigue ocupando el primer puesto en la región (ocupa el 
40.° puesto en el índice general), seguido de cerca por Uruguay y Costa Rica en el 44.° y el 47.° , 
respectivamente. Habiendo mejorado su desempeño en los indicadores relacionados con la 
percepción comercial, Uruguay se encuentra ahora en la mitad superior de la clasificación de países 
del índice en las cinco categorías. Costa Rica, que ocupa el tercer puesto en América Latina y el 
Caribe, se ha beneficiado de un fuerte crecimiento pospandémico, que lo ha llevado al 18.° puesto 
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(por encima de economías avanzadas como Canadá, Dinamarca y Finlandia) en la categoría de bases 
económicas del índice. 

México y Brasil, las dos mayores economías de la región, ocupan el 62.° y el 68.° puesto, 
respectivamente, en el índice global. Brasil se destaca en la categoría de servicios financieros, donde 
este año ocupa el 29.° puesto en comparación con el 41.°  que ocupaba en 2021. A pesar de no 
ubicarse dentro de los primeros 60 países en ninguna categoría, México destaca gracias a la solidez 
general de sus condiciones. El país se ubica entre el 61.° y el 65.° puesto en todas las categorías 
del índice. Esta coherencia sitúa a México en el cuarto lugar entre los países de América Latina y el 
Caribe en la clasificación global, tres puestos por encima de Brasil. 

Comparación de América Latina y el Caribe con otros países emergentes y 
en desarrollo
La comparación de los países de América Latina y el Caribe con otras economías emergentes y en 
desarrollo similares proporciona una valiosa perspectiva sobre el nivel de atractivo de la región 
para los inversionistas extranjeros que buscan equilibrar el bajo riesgo y una alta rentabilidad. Para 
llevar a cabo esta comparación, normalizamos el índice de modo que refleje la diferencia entre la 
puntuación de cada país y el promedio de los países emergentes y en desarrollo dividida entre la 
desviación estándar en cada categoría del índice.7 En el gráfico 3 se observa la distribución de las 
puntuaciones normalizadas en las 14 subcategorías del Índice de Oportunidad Global para la región 
de América Latina y el Caribe. En cada puntuación normalizada, un valor por encima de cero indica 
que el desempeño del país es superior al promedio de las economías emergentes y en desarrollo, 
mientras que un valor por debajo de cero supone condiciones de inversión inferiores al promedio. 

Gráfico 3: Desempeño de los países de América Latina y el Caribe en comparación con el promedio 
de los países emergentes y en desarrollo, por subcategoría del Índice de Oportunidad Global 
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Fuente: Milken Institute (2025).

En general, los países de América Latina y el Caribe tienen un buen desempeño en relación con las 
economías homólogas en las categorías relacionadas con bases económicas y servicios financieros. 
No obstante, su desempeño es menor en la categoría de percepción comercial. Su desempeño en 
las categorías de marco institucional y normas y políticas internacionales se encuentra mayormente 
dentro del promedio. Sin embargo, desglosar cada categoría del índice en sus respectivas 
subcategorías proporciona una comprensión más profunda del desempeño relativo de la región. 
Más específicamente: 

•  El desempeño superior al promedio de los países de América Latina y el Caribe en la 
categoría de bases económicas se basa en las sólidas puntuaciones obtenidas en las 
subcategorías de entorno de crecimiento a futuro y talento de la fuerza laboral. Con 
extensas superficies forestales, una contaminación atmosférica relativamente baja y su alta 
proporción de mujeres en el gobierno, muchos países de América Latina y el Caribe —como 
Costa Rica y Uruguay— se destacan por su entorno de crecimiento a futuro, el que  refleja la 
capacidad del país para generar un crecimiento resiliente y sostenible. La región también se 
destaca en la subcategoría de talento de la fuerza laboral, debido en gran parte a inversiones 
considerables en educación en las últimas décadas, lo que ha dado lugar a una proporción 
relativamente alta de trabajadores especializados.    

•  El crecimiento lento de Chile y Uruguay en los últimos años lleva a que la región se sitúe 
por debajo del promedio de los países emergentes y en desarrollo en la subcategoría de 
desempeño económico. Si bien Chile sigue a la cabeza de la región en la clasificación global 
del índice, el crecimiento del país se ha desacelerado tras la fuerte expansión económica de 
2021. Esto combinado con una inflación y desempleo elevados en 2023, ha provocado una 
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caída en esta subcategoría.8 Uruguay, cuyo desempeño general también ha sido alto, sufrió 
una sequía que provocó un declive de la producción agrícola y condiciones económicas 
deficientes en el período posterior a la pandemia.9 

•  El desempeño de la región es relativamente bueno en las subcategorías de acceso 
financiero y tamaño y condiciones financieras. Brasil, Chile y Uruguay se destacan en ambas 
subcategorías, con puntuaciones que superan a las medias de las economías emergentes y 
en desarrollo en más de una desviación estándar. La mayoría de los demás países de América 
Latina y el Caribe (12 de 19) también se posicionaron por encima del promedio de las 
economías homólogas en las dos subcategorías de servicios financieros del índice. Nicaragua 
es el único caso atípico negativo. El país tiene una puntuación de 1,2 desviaciones estándar 
por debajo del promedio de las economías emergentes y en desarrollo en acceso financiero, 
y también se posiciona por debajo del promedio de las economías homólogas en cuento al 
tamaño y las condiciones financieras, lo que apunta a un desarrollo financiero deficiente. 

•  Las numerosas limitaciones comerciales y la deficiencia de los procesos de recuperación 
y resolución continúan menoscabando la posición relativa de la región en términos de 
la percepción comercial. Si bien la mayoría de los países de América Latina y el Caribe 
obtuvieron una puntuación por debajo del promedio de las economías emergentes y en 
desarrollo en una o ambas subcategorías de percepción comercial del índice, hay algunos 
casos atípicos positivos. Gracias al costo relativamente bajo de hacer negocios y a la 
facilidad para pagar los impuestos, Chile tiene un desempeño superior en la subcategoría 
de limitaciones comerciales con una puntuación de 1,2 desviaciones estándar por encima 
del promedio de las economías homólogas. México se destaca por la calidad de sus 
procesos de recuperación y resolución gracias a su velocidad y efectividad para garantizar el 
cumplimiento de los contratos y a sus prácticas de resolución de la insolvencia.  

•  Los países de América Latina y el Caribe tienden a posicionarse cerca del promedio de 
las economías emergentes y en desarrollo en la mayoría de las subcategorías del marco 
institucional y de las normas y políticas internacionales. La innovación constituye una 
excepción interesante. Si bien la mayoría de los países de la región tienen un desempeño 
bajo en esta subcategoría del índice (donde la media de la región está 0,53 desviaciones 
estándares por debajo del promedio de las economías homólogas), Brasil se ubica por encima 
del promedio con una puntuación en innovación que es estadísticamente más alta que el 
promedio de las regiones emergentes y en desarrollo. Costa Rica constituye otro caso atípico 
positivo al ubicarse significativamente por encima del promedio de las economías homólogas 
en la subcategoría de gobernanza pública del índice.

Desempeño de las cinco economías principales de América Latina
En 2023, Brasil y México (con creces, los dos países más grandes de la región en cuanto a PIB y 
población), junto con Argentina, Chile y Colombia, generaron dos tercios del PIB total de la región 
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y contribuyeron así a casi el 15 % a la producción mundial general.10 Dada su importancia para la 
economía mundial, las condiciones de inversión en estos cinco países merecen particular atención. 
Evaluar el desempeño de las cinco principales economías de América Latina y el Caribe a través del 
prisma del Índice de Oportunidad Global permite constatar cómo sus diferencias institucionales y 
normativas han contribuido a entornos comerciales diversos en estas naciones.

Chile suele encabezar la lista de países de América Latina y el Caribe en el índice, lo que refleja su 
larga trayectoria de políticas orientadas al mercado y sus instituciones relativamente fuertes. En 
2021, cuando se publicó el último informe del Índice de Oportunidad Global centrado en América 
Latina y el Caribe, Chile tenía la puntuación más alta entre las principales economías de la región en 
las cinco categorías del índice. Este año, el país mantuvo la puntuación más alta entre las principales 
economías de la región en el índice total, pero cayó al segundo lugar en servicios financieros y al 
cuarto lugar en bases económicas debido a su desempeño económico relativamente bajo (gráficos 4 
y 5). La baja puntuación de Chile en esta subcategoría se atribuye en parte a un descenso de la 
productividad en las últimas décadas y también al ajuste de su crecimiento tras su rápida expansión 
económica en 2021, cuando el PIB aumentó en un 11,3 %.11 

Gráfico 4: Puntuaciones de las cinco economías principales de América Latina y el Caribe en el 
Índice de Oportunidad Global, por categoría principal del índice  

Fuente: Milken Institute (2025).
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Gráfico 5: Desempeño de las cinco economías principales de América Latina y el Caribe en 
comparación con el promedio de las economías emergentes y en desarrollo, por subcategoría del 
índice

Fuente: Milken Institute (2025).

Las puntuaciones de Brasil en el Índice de Oportunidad Global son un caso interesante. El país 
encabeza la región en la categoría de servicios financieros y obtuvo la segunda puntuación más 
alta entre las principales economías de la región en bases económicas y marco institucional. Sin 
embargo, se posiciona en el último y el penúltimo puesto, respectivamente, en percepción comercial 
y normas y políticas internacionales (gráfico 4). México, en cambio, se ubica en segundo lugar entre 
las principales economías de América Latina y el Caribe tanto en la percepción comercial como en 
normas y políticas internacionales. 

La diferencia entre Brasil y México se atribuye al desempeño superior de este último en las 
subcategorías de recuperación y resolución y apertura económica del índice (gráfico 5). En México, 
se requieren aproximadamente 1,8 años para resolver una insolvencia con una tasa de recuperación 
de 64 centavos de dólar. Por el contrario, el mismo proceso lleva unos cuatro años en Brasil, y 
la tasa de recuperación es de apenas 18 centavos de dólar. Asimismo, la apertura económica 
de México es más alta: este país tiene más tratados de inversión bilaterales, más comercio 
transfronterizo y un índice más alto de apertura de cuentas de capital (Chinn-Ito) que Brasil. 

Si bien Colombia y Argentina tuvieron las puntuaciones más bajas en el índice entre las principales 
economías de América Latina y el Caribe, las condiciones de inversión de ambos países presentan 
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Colombia se posiciona a la cabeza de otras economías principales (y por encima del promedio de 
las economías emergentes y en desarrollo) en la categoría de bases económicas gracias a su alta 
puntuación en la subcategoría de entorno de crecimiento a futuro, que da cuenta de su compromiso 
con un crecimiento sostenible y resiliente (gráficos 4 y 5).12 Por el contrario, Argentina se sitúa en el 
último o el penúltimo puesto en todas las categorías del índice con respecto a las demás economías 
principales de la región (gráfico 4). El país ha atravesado un período de inflación persistente en un 
clima de desequilibrio económico y político, lo que ha debilitado la economía a pesar de sus vastos 
recursos naturales y su fuerza laboral especializada (como se refleja en entorno de crecimiento a 
futuro y talento de la fuerza laboral del índice). 

TENDENCIAS EN LAS INVERSIONES TRANSFRONTERIZAS 
PRIVADAS

Tendencias generales de las entradas de capital a América Latina
En los tres años posteriores a la pandemia de COVID-19, los flujos mundiales de capital aumentaron 
desde un promedio de USD 4,83 billones entre 2017 y 2019 a un promedio de USD 6,15 billones 
entre 2021 y 2023, lo que supone una expansión del 27,2 % (gráfico 6).13 Gran parte del 
crecimiento estuvo impulsado por la entrada de capital a las economías avanzadas, el cual cambió 
de USD 3,58 billones a USD 4,96 billones (un alza del 38,5 %) aumentando la proporción del flujo 
mundial de capital a dichas economías de un 74,1 % a un 80,6 % (gráfico 6). La entrada de capital 
mundial a las economías emergentes y en desarrollo de Europa también registró un incremento, 
mientras que el porcentaje del capital que ingresó a las demás regiones emergentes y en desarrollo 
se redujo.  
 
Gráfico 6: Entradas de capital por región, porcentaje del total mundial 

6a: 2017-2019

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de las Estadísticas Financieras Internacionales del FMI (2025).
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Fuente: Análisis de los autores basado en datos de las Estadísticas Financieras Internacionales del FMI (2025).

Entre las regiones emergentes y en desarrollo, las entradas de capital a América Latina y el Caribe 
aumentaron de USD 236 700 millones a USD 273 300 millones, mientras que el flujo de capital 
a las economías homólogas de Asia (exceptuando a China) pasó de USD 284 600 millones a 
USD 312 300 millones. El desempeño de las economías emergentes y en desarrollo europeas fue 
particularmente bueno en el entorno del desplazamiento hacia activos más seguros que siguió a 
la pandemia: la entrada de capital a estos países casi se duplicó al pasar de USD 84 800 millones a 
USD 164 900 millones. Por el contrario, el flujo de capital a China se redujo en un 44,9 % al pasar 
de USD 417 100 millones a USD 229 800 millones. La caída de las inversiones en China provocó 
un descenso de la entrada de capital a las economías emergentes y en desarrollo, la cual pasó de 
USD 1,25 billones entre 2017 y 2019 a USD 1,19 billones entre 2021 y 2023 (gráfico 7).

Como consecuencia de estos cambios, hubo una notable redistribución de las inversiones entre las 
economías emergentes y en desarrollo. Mientras la participación de China en el flujo de capital a 
economías emergentes y en desarrollo se redujo en 14 puntos porcentuales (del 33,3 % al 19,3 %), 
la posición relativa de otras regiones emergentes y en desarrollo se fortaleció dentro del total de 
estas economías. El porcentaje de las economías emergentes y en desarrollo de Europa se duplicó 
(su participación pasó desde un 6,8 % a un 13,9 %), mientras que América Latina captó casi un 
cuarto (23,0 %) de todas las entradas de capital a economías emergentes y en desarrollo entre 
2021 y 2023 (frente a un 18,9 % entre 2017 y 2019). Esto convirtió a América Latina en la región 
emergente y en desarrollo con el segundo porcentaje más alto de entradas de capital después de 
las economías homólogas de Asia (exceptuando a China), las que obtuvieron un 26,2 % del total 
dirigido a estas economías. 

Gráfico 7: Entradas de capital por región EEyD, porcentaje de entradas a las economías 
emergentes y en desarrollo 
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Durante los tres años posteriores a la pandemia de COVID-19, América Latina y el Caribe registró 
un aumento en la mayoría de las categorías de entradas de capital (gráfico 8). Entre 2021 y 2023, 
las inversiones extranjeras directas en la región aumentaron un 6,3 % en promedio (en relación 
con el promedio registrado entre 2017 y 2019), mientras que las inversiones bancarias y de otros 
tipos casi se cuadruplicaron. Si bien sus inversiones de cartera se redujeron en un 50,4 % (debido 
en gran parte a una marcada reducción de la deuda de cartera), la baja coincide con una tendencia 
más generalizada en todos los mercados emergentes y en desarrollo. El crecimiento mayormente 
equilibrado de la región de América Latina y el Caribe contrasta con regiones como la de las 
economías emergentes y en desarrollo europeas, la que registró una disminución de la inversión 
extranjera directa y de cartera a pesar del notable incremento de la inversión bancarias y de otros 
tipos. 

Los distintos tipos de entradas de capital presentan distintos niveles de volubilidad en cada región. 
Como cabía esperar, la inversión extranjera directa fue el tipo de capital más estable: en los tres 
años posteriores al 2020, aumentó moderadamente en la mayoría de las regiones emergentes y en 
desarrollo (en relación con los tres años anteriores). Por el contrario, la inversión bancaria fue la más 
volátil: aumentó sustancialmente en los países emergentes y en desarrollo de Europa, mientras que 
registró un descenso abrupto en China. Estas diferencias de volatilidad pueden ser de particular 
interés para los legisladores de las regiones que históricamente han sufrido reveses en la entrada de 
capital, como es el caso de América Latina y el Caribe.   

Gráfico 8: Entradas de capital por región emergente y en desarrollo y tipo de capital

 

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de las Estadísticas Financieras Internacionales del FMI (2025).

Un análisis de las entradas de capital a América Latina a lo largo de la última década permite 

8b: Promedio entre 2021 y 20238a: Promedio entre 2017 y 2019
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esclarecer un poco más el contexto de las tendencias recientes. Si bien el flujo total de capital a la 
región no ha recuperado aún los altos niveles registrados en 2014, la inversión extranjera directa ha 
demostrado ser muy resiliente y en 2022 alcanzó su nivel máximo en más de una década (gráfico 9). 
La composición de las entradas de capital a América Latina y el Caribe en el período pospandémico 
también apunta a un cambio estructural en la manera en que ingresa el capital a la región. En los 
dos años previos a la pandemia de COVID-19, el flujo de capital a América Latina y el Caribe se 
caracterizaba por un nivel relativamente bajo de inversiones de cartera y bancarias. Desde 2021, las 
inversiones bancarias y de otros tipos en la región han repuntado, mientras que las inversiones de 
cartera han exhibido una vulnerabilidad permanente y la inversión extranjera directa ha mantenido 
su papel como el componente más grande y estable del flujo de capital a la región.

Gráfico 9: Entradas de capital a la región de América Latina y el Caribe, por tipo de capital y año 

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de las Estadísticas Financieras Internacionales del FMI (2025).

Aunque las cinco economías principales de América Latina y el Caribe siguen atrayendo la mayoría 
de los flujos de inversión a la región, la distribución de la entrada de capital a estos cincos países ha 
cambiado. Chile reemplazó a Colombia en el tercer puesto de los países qué atraen más inversion 
extranjera directa (después de Brasil y México) y actualmente se posiciona como el principal destino 
de las inversiones de cartera (gráfico 10). Si bien Brasil y México lograron mantener su posición 
dominante captando el 56,3 % de toda la inversión extranjera directa en la región, el porcentaje 
del capital total correspondiente a México disminuyó dado que las inversiones de cartera en el 
país han registrado una caída. Brasil, en cambio, se consolidó como el principal receptor del capital, 
atrayendo el 36,5 % de todas las entradas de capital a América Latina y el Caribe entre 2021 y 
2023, frente a un 28,0 % entre 2017 y 2019.
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Gráfico 10: Importancia de las cinco economías principales de América Latina y el Caribe en las 
entradas de capital a la región

10b: Promedio entre 2021 y 2023
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Nota: Las entradas de capital representan el flujo neto de fondos de inversionistas extranjeros a la economía de 
un país. Para obtener más información, consulte el cuadro 2. Un gran porcentaje de entradas netas positivas o 
negativas implica un entorno de inversión activo. 
Fuente: Análisis de los autores basado en datos de las Estadísticas Financieras Internacionales del FMI (2025).
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Cuadro 2: Clasificación de los flujos de capital

Definimos	las	entradas	de	capital	como	las	transacciones	financieras	entre	inversionistas	extranjeros	y	las	
economías	nacionales	en	términos	de	la	adquisición	neta	de	activos	nacionales	por	parte	de	no	residentes.	
Las	entradas	pueden	ser	positivas	o	negativas,	en	función	de	si	las	adquisiciones	superan	a	las	ventas	o	
viceversa.	Por	ejemplo,	cuando	los	inversionistas	extranjeros	adquieren	activos	nacionales	por	un	valor	de	
USD 5 millones	y	venden	USD 3 millones	en	el	mismo	período,	esto	arroja	una	entrada	neta	de	capital	de	
USD 2 millones.	

Las	entradas	de	capital	se	clasifican	en	tres	categorías	principales	según	el	tipo	de	inversión	y	el	motivo	
subyacente:

•  Inversión extranjera directa:	la	posesión	directa	o	el	interés	mayoritario	de	no	residentes	en	empresas	
nacionales,	generalmente	mediante	la	adquisición	directa	de	capital	social.

•  Inversiones de cartera:	la	adquisición	por	parte	de	no	residentes	de	acciones,	bonos	y	otros	títulos	
emitidos	por	residentes,	lo	que	abarca	títulos	participativos	y	de	deuda	en	los	mercados	financieros,	sin	
interés	mayoritario.	

•  Inversiones bancarias y de otros tipos:	transacciones	relacionadas	con	depósitos,	préstamos	y	otros	
instrumentos	financieros,	donde	la	clasificación	se	determina	por	el	tipo	de	instrumento	y	no	por	el	tipo	
de	inversionista,	es	decir	los	inversionistas	pueden	incluir	a	entidades	no	bancarias.	Téngase	en	cuenta	
que	la	adquisición	por	parte	de	bancos	extranjeros	de	bonos	emitidos	por	residentes	pertenece	a	la	
categoría	de	inversiones	de	cartera,	no	de	inversiones	bancarias.

Entradas de capital a las cinco economías principales de América Latina
En la última década, Argentina ha registrado los flujos de capital más volátiles de las cinco 
economías principales de la región, debido en gran parte a la inestabilidad de sus inversiones de 
cartera y a una participación históricamente baja en la inversión extranjera directa (gráfico 11). 
Esto contrasta con el caso de Brasil, donde la volatilidad de las inversiones de cartera se ha 
visto compensada parcialmente por una participación relativamente más elevada en la inversión 
extranjera directa, el tipo más estable de capital. De las cinco economías principales de América 
Latina y el Caribe, Colombia es la que ha mantenido los flujos más estables desde 2014, aun si las 
inversiones bancarias y de otro tipo han registrado una oscilación marcada en los últimos tres años.  

Si bien la mayoría de las economías de la región registraron una reducción de capital en 2020, las 
modalidades de recuperación pospandémica variaron según el país. La entrada de capitales a Chile 
aumentó pronunciadamente en 2021 (al 18,6 % de su PIB), pero disminuyó en el transcurso de 
los dos años siguientes, debido en gran parte al ascenso y descenso abrupto de sus inversiones 
de cartera. Por su parte, Argentina ha registrado un crecimiento sostenido tanto del capital total 
como de las inversiones extranjeras directas desde 2021. En líneas generales, las cinco economías 
principales de América Latina y el Caribe han atraído un mayor volumen de inversión extranjera 
directa, la cual sigue siendo un componente importante de la entrada de capitales a México y Brasil. 
Si bien el porcentaje del PIB mexicano correspondiente a las inversiones se ha reducido en la última 
década, esto se debe a una disminución de las inversiones de cartera y bancarias, mientras que el 
país sigue recibiendo un caudal relativamente estable de inversiones extranjeras directas. 
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Gráfico 11: Entradas de capital a las principales economías de América Latina y el Caribe, por tipo 
de capital, país y año
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La evolución de las entradas de capital a estas cinco economías principales refleja diferencias más 
amplias en los entornos financieros de los países. Por ser la menor de las principales economías de 
la región, las entradas de capital a Chile representan un porcentaje relativamente alto de su PIB, aun 
si el país atrae un volumen relativamente menor de la inversión extranjera directa en la región. Por 
el contrario, México se lleva una tajada considerable de este tipo de inversión en América Latina y el 
Caribe, aunque el total de las inversiones representa un porcentaje decreciente de su PIB. Mientras 
tanto, la creciente entrada de capitales a Argentina y el flujo estable de inversiones extranjeras 
directas a Colombia apuntan a un interés sostenido de los inversionistas en la región. 

La composición de la posición de inversión internacional (PII) de las principales economías de 
América Latina y el Caribe no cambió mucho desde el año anterior a la pandemia, habiéndose 
producido un aumento moderado de la inversión extranjera directa y una disminución de las 
inversiones de cartera (gráfico 12). La inversión extranjera directa constituye la porción más 
grande de la PII de los cinco países, mientras que las inversiones de cartera (títulos de deuda y 
participativos) constituyen el segundo tipo más dominante en la PII de todos los países, a excepción 
de Argentina. 

Gráfico 12: Posición de inversión internacional (PII) de las principales economías de América Latina 
y el Caribe, porcentaje del total   
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Fuente: Análisis de los autores basado en datos de las Estadísticas Financieras Internacionales del FMI (2025).

Gracias a su flujo continuo de inversión extranjera directa, Brasil y México han logrado fortalecer 
su participación en el total de la PII correspondiente a esta inversión en los últimos años. Argentina 
es el país que registró los mayores cambios en los pasivos de la PII entre 2019 y 2023, con un 
aumento de 15,9 puntos porcentuales en el porcentaje de la inversión extranjera directa y una 
disminución de 4,5 puntos porcentuales en el porcentaje de préstamos. A pesar de estos cambios, 
los préstamos siguen representando el 38,6 % de la PII de Argentina, lo que significa que el país 
continúa valiéndose de instrumentos de deuda externa. 

Inversión extranjera directa: análisis en detalle 
La financiación mediante aportes de capital —que consiste en la adquisición de empresas 
existentes o en el establecimiento de empresas nuevas por parte de inversionistas extranjeros— 
representa la porción más grande de la inversión extranjera directa en la mayoría de las economías 
principales de América Latina y el Caribe. Entre 2021 y 2023, Brasil y Chile tuvieron un volumen 
particularmente alto de nuevas inversiones en capital social: representó el 54,3 % y el 59,1 % de la 
inversión extranjera directa en esos países, respectivamente. Colombia registró la distribución más 
equilibrada de inversión extranjera directa, conformada por un 46,5 % de inversión en capital, un 
34,4 % de reinversión de utilidades y un 19,1 % de préstamos entre empresas (gráfico 13). 

México y Argentina fueron las únicas dos economías principales donde los aportes de capital no 
representaron la mayor parte de la inversión extranjera directa entre 2021 y 2023. Con el aumento 
de la inversión extranjera directa en México, más de la mitad (53,2 %) de las inversiones de este 
tipo en el país consistieron en reinversiones de utilidades (gráfico 13). Este tipo de inversión hace 
referencia a las utilidades de empresas cuyos dueños son inversionistas extranjeros no remitidas a la 
casa matriz, lo que refleja la confianza de los inversionistas extranjeros que fundaron o adquirieron 
empresas en el país. 
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Gráfico 13: Inversión extranjera directa a las cinco economías principales de América Latina y el 
Caribe, por tipo (promedio entre 2021 y 2023) 
 

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de la Comisión Económica para América Latina y el Caribe 
(2025).

Si bien los préstamos entre empresas suelen constituir la menor proporción de la inversión 
extranjera directa en la región, en los últimos años Argentina se ha valido predominantemente de 
este tipo de capital. Entre 2021 y 2023, los préstamos entre empresas representaron el 54,3 % 
de la inversión extranjera total en Argentina (gráfico 13). Esto constituye un cambio importante 
desde la última vez que el Índice de Oportunidad Global analizó la región de América Latina y el 
Caribe. En esa oportunidad, la inversión extranjera directa en Argentina consistía principalmente en 
reinversiones de utilidades, y los préstamos entre empresas representaban apenas un 9,4 % de la 
inversión extranjera directa.14  

El sector de los servicios consolidó su posición como el principal receptor de inversión extranjera 
directa en las cinco economías principales de América Latina y el Caribe entre 2021 y 2023 
(gráfico 14). Aunque este sector desempeñó siempre un papel importante en las entradas de 
capital a la región, el sector industrial solía ser otro receptor importante de este tipo de inversión 
en la región. En los tres años transcurridos desde 2020, solo México mantuvo un porcentaje 
relativamente alto (42,5 %) de inversiones extranjeras en manufacturas, mientras que las 
inversiones en el sector de los servicios tuvieron un repunte más pronunciado en 2021 y 2022. Sin 
embargo, la inversión en manufacturas se incrementó por segundo año consecutivo en 2023, lo 
que apunta a la posibilidad de una reconfiguración de los sectores que reciben inversión extranjera 
directa en América Latina y el Caribe.15 
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Gráfico 14: Inversión extranjera directa a las cinco economías principales de América Latina y el 
Caribe, por sector (promedio entre 2021 y 2023)

 

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de la Comisión Económica para América Latina y el Caribe 
(2025).
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un incremento del 16 % en 2023, con un aumento del 45 % solo en Colombia. Brasil y Chile siguen 
ocupando una posición dominante en cuanto a las inversiones en recursos naturales de la región: el 
21 % del total de las entradas de capital a la región en este sector le corresponde a Brasil.16
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No obstante, el incremento del valor de las operaciones asociado al aumento de la cantidad 
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promedio invertido también registró una baja, pasando de USD 130,7 millones entre 2017 y 2019 a 
USD 90,1 millones entre 2021 y 2023.   

Gráfico 15: Fusiones y adquisiciones en la región de América Latina y el Caribe, antes y después de 
la pandemia   

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de PitchBook (2025).

Si bien la cantidad de fusiones y adquisiciones aumentó en numerosos sectores de la actividad 
económica, el valor de las transacciones solo aumentó en tres de los siete sectores analizados. 
Los sectores de tecnología de la información, salud y servicios financieros registraron una mayor 
cantidad de fusiones y adquisiciones, como lo indica el capital invertido entre 2021 y 2023 frente al 
invertido entre 2017 y 2023. Por el contrario, el valor de las fusiones y adquisiciones en los sectores 
de productos y servicios a empresas (B2B), productos y servicios al consumidor (B2C), energía y 
materiales y recursos decreció entre los dos períodos mencionados, lo que se asocia a una mayor 
cantidad de operaciones de fusión y adquisición con relativamente poco capital en estos sectores 
(gráfico 16). 
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Gráfico 16: Fusiones y adquisiciones en la región de América Latina y el Caribe, por sector, antes y 
después de la pandemia   

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de PitchBook (2025).
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pasó de USD 11 100 millones entre 2017 y 2019 a USD 44 000 millones entre 2021 y 2023. Por 
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En la región, las actividades de fusión y adquisición se concentran mayormente en Argentina, Brasil, 
Chile, Colombia y México, las cinco economías principales de América Latina y el Caribe (gráfico 17). 
Entre 2021 y 2023, las fusiones y adquisiciones efectuadas en Brasil representaron más de la 
mitad (56,9 %) de las transacciones de este tipo en la región y el 40,9 % de su valor. Brasil también 
fue el país donde se llevaron a cabo 6 de las 10 fusiones y adquisiciones de mayor envergadura 
en 2023, lo que da cuenta de su importancia para la economía de la región.17 México ocupó el 
segundo lugar en cuanto a la cantidad y el valor de estas operaciones con el 20,4 % del capital de 
fusión y adquisición y el 11,4 % de las transacciones efectuadas entre 2021 y 2023. El porcentaje 
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relativamente mayor del valor de las fusiones y adquisiciones frente a la cantidad de transacciones 
en México se debe a unas pocas operaciones con capitales elevados efectuadas en 2022, como 
la adquisición de Ricolino (la división empresarial de repostería del Grupo Bimbo) por parte de 
Mondelez International. 

Gráfico 17: Porcentaje de fusiones y adquisiciones en la región de América Latina y el Caribe, por 
país, entre 2021 y 2023  

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de PitchBook (2025).
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El resto de América Latina (es decir, todos los países, excepto las cinco economías principales) captó 
solo el 10,6 % del capital invertido y el 12,5 % de las fusiones y adquisiciones concretadas entre 
2021 y 2023. Dentro de este grupo, Perú registró la mayor actividad de fusiones y adquisiciones 
en términos de la cantidad de operaciones y ocupó el segundo lugar en términos del valor de los 
acuerdos después de Jamaica, cuyo desempeño en este ámbito se potenció por la adquisición de 
Industrial Gases Ltd, un productor y distribuidor de gas jamaiquino.18 Además de Perú y Jamaica, 
Uruguay, Costa Rica, Panamá y Ecuador concretaron más del 1 % de los acuerdos de fusión y 
adquisición de América Latina, mientras que, en el resto de la región, la actividad de este tipo fue 
limitada.  

Fusiones y adquisiciones transfronterizas en las cinco economías 
principales de América Latina
Las fusiones y adquisiciones transfronterizas son un componente clave de la financiación mediante 
aportes de capital, la categoría de inversión extranjera directa que más ingresó a la región de 
América Latina y el Caribe entre 2021 y 2023. Como ya se mencionó, la mayoría de las fusiones 
y adquisiciones concretadas en la región (87,5 % de los acuerdos y el 89,4 % de su valor) se 
concentraron en las cinco economías principales. Si se desglosan las operaciones en transfronterizas 
y nacionales, Brasil se destaca por ser la única de las principales economías de América Latina y 
el Caribe con un mayor porcentaje de transacciones nacionales que transfronterizas (gráfico 18). 
Entre 2021 y 2023, las fusiones y adquisiciones transfronterizas en Brasil constituyeron menos 
de un tercio (29,4 %) de todas sus fusiones y adquisiciones, y un 38,3 % del valor de este tipo de 
acuerdos. Esto implica que la actividad relativamente alta de Brasil en este ámbito se debe en gran 
parte a las operaciones nacionales. 

Gráfico 18: Fusiones y adquisiciones en las principales economías de América Latina y el Caribe, 
por país y tipo
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Fuente: Análisis de los autores basado en datos de PitchBook (2025).

En contraposición al caso de Brasil, en el resto de las grandes economías de la región, las fusiones 
y adquisiciones transfronterizas representaron más de dos tercios del número de acuerdos y 
más del 90,0 % del valor de las transacciones. Las fusiones y adquisiciones transfronterizas 
tienden a implicar un volumen más grande de capital, lo que se traduce en un valor promedio por 
transacción más alto para este tipo de operaciones transfronterizas (USD 192,1 millones frente a 
los USD 59,0 millones de las transacciones nacionales). Debido a esto, los países con más fusiones 
y adquisiciones transfronterizas tienden a registrar una mayor cantidad de capital invertido en 
fusiones y adquisiciones en relación con la cantidad de acuerdos. 

Un ejemplo de esto es México. Entre 2021 y 2023, la cantidad de fusiones y adquisiciones 
concretadas en México fue apenas un quinto de las de Brasil. Sin embargo, el valor total de sus 
operaciones fue más de la mitad (53,8 %) del de la principal economía de la región. En este período, 
México también se benefició de una pequeña cantidad de transacciones internacionales de gran 
valor. Como consecuencia de esto, el valor de las fusiones y adquisiciones transfronterizas de 
México fue más alto que el de Brasil (USD 52 900 millones frente a USD 41 400 millones) en los 
tres años posteriores a 2020, y pese a que México tuvo menos operaciones de este tipo. 

EE. UU. goza de una posición particularmente privilegiada entre los países de origen del capital 
extranjero en América Latina y el Caribe. Entre 2021 y 2023, las fusiones y adquisiciones originadas 
en EE. UU. constituyeron el 34,2 % de los acuerdos y el 58,3 % del valor de las operaciones en las 
cinco economías principales de la región (gráfico 19). Canadá ocupa el segundo lugar en relación 
a la cantidad de acuerdos y el tercer lugar en lo que respecta al valor de estas, mientras que Japón 
se ubica por detrás de EE. UU. en cuanto al capital invertido en fusiones y adquisiciones. A pesar 
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del alto valor de las operaciones con Japón, este país concretó apenas el 1,5 % del número total 
de fusiones y adquisiciones con activos en las principales economías de América Latina y el Caribe. 
Esto sugiere que una pequeña cantidad de transacciones de mucho capital potenciaron la posición 
de Japón en lo que respecta al valor del acuerdo.      

Gráfico 19: Fusiones y adquisiciones transfronterizas en las principales economías de América 
Latina y el Caribe, por país de origen

19a: Los 10 adquisidores principales por cantidad                 19b: Los 10 adquisidores principales por valor 

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de PitchBook (2025).

El Reino Unido es otra de las fuentes importantes de fusiones y adquisiciones en las principales 
economías de América Latina y el Caribe, adjudicándose el 5,9 % de la cantidad de acuerdos y el 
7,7 % de su valor. Alemania y Suiza también se encuentran entre los 10 países de origen principales 
en cuanto al valor y a la cantidad de fusiones y adquisiciones, mientras que otras economías 
europeas importantes (como España, Francia e Italia) cuentan con una proporción importante en 
el número de operaciones, pero no alcanzan los 10 primeros puestos en términos de valor. En 
general, las economías de Asia (como Japón y Tailandia) ocupan un lugar bastante prominente en lo 
que respecta al valor de las fusiones y adquisiciones concretadas en las principales economías de 
América Latina y el Caribe, no así en cuanto a la cantidad de operaciones. 

Los sectores que registran la mayor actividad de fusiones y adquisiciones transfronterizas en las 
cinco principales economías de América Latina y el Caribe son los mismos sectores que ostentan la 
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en cuanto a fusiones y adquisiciones transfronterizas, con un 32,0 % de la cantidad y un 51,9 % del 
valor de los acuerdos (gráfico 20). El sector B2B ocupó el segundo lugar en cuanto a la cantidad 
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de fusiones y adquisiciones y el tercero en cuanto al valor de las transacciones. Los servicios 
financieros se posicionaron detrás de las TI en cuanto al valor de las transacciones con casi un 
cuarto (22,4 %) del capital invertido en fusiones y adquisiciones transfronterizas en las principales 
economías de América Latina y el Caribe. Si bien el sector B2C registró una cantidad relativamente 
alta de operaciones, estas supusieron apenas el 6,2 % del valor de las operaciones transfronterizas.  

Gráfico 20: Fusiones y adquisiciones transfronterizas en las principales economías de América 
Latina y el Caribe, por sector (2021 a 2023)

 

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de PitchBook (2025).

Entre 2021 y 2023, tres sectores (TI, B2B y servicios financieros) acapararon el 85,4 % del valor 
total de las fusiones y adquisiciones transfronterizas en las cinco economías principales de la región. 
Argentina y México fueron los más beneficiados por la inversión de capital extranjero en fusiones 
y adquisiciones del sector de TI, concentrando el 38,7 % y el 34,5 %, respectivamente, del valor de 
las operaciones en este sector (gráfico 21a). Brasil, donde se concretaron casi la mitad (42,2 %) de 
las fusiones y adquisiciones en el sector de TI, solo captó el 8,5 % del valor de las transacciones. 
Sin embargo, la gran participación que tiene Brasil en el valor de las fusiones y adquisiciones en los 
sectores B2B y servicios financieros compensó el relativamente poco capital invertido en fusiones 
y adquisiciones transfronterizas en TI. Entre 2021 y 2023, Brasil concentró el 58,2 % y el 36,9 %, 
respectivamente, del valor de los acuerdos en los rubros B2B y servicios financieros (gráficos 21b y 
21c). 
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Gráfico 21: Cuota de las fusiones y adquisiciones en los tres sectores principales, por país (2021 a 
2023) 
 21b: B2B

Fuente: Análisis de los autores basado en datos de PitchBook (2025).

México se posicionó en segundo lugar y muy cerca de Brasil en cuanto al valor de las fusiones y 
adquisiciones en el ámbito de los servicios financieros con un 35,7 % del valor de los acuerdos en 
este sector. La segunda mayor economía de América Latina y el Caribe también se benefició de 
una buena parte de las fusiones y adquisiciones transfronterizas en el sector B2B. Entre 2021 y 
2023, las fusiones y adquisiciones concretadas en México representaron el 26,3 % de los acuerdos 
en el sector B2B y el 22,3 % del valor de estas operaciones. Por último, Chile se destacó gracias a 
que captó de manera sostenida una buena parte del capital extranjero proveniente de fusiones y 
adquisiciones transfronterizas en los tres sectores principales de la región. De esta forma, ocupó el 
tercer puesto con el 15,8 %, el 14,3 % y el 11,1 % del valor de los acuerdos en los sectores de TI, 
servicios financieros y B2B, respectivamente.    

21a: Tecnología de la información

21c: Servicios financieros
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CONCLUSIÓN:	EL	CAMINO	POR	DELANTE
Los países de América Latina han registrado una considerable mejora en sus entornos comerciales 
desde la última vez que el Índice de Oportunidad Global se centró en la región en 2021. Esta región 
goza de una sólida base de trabajadores altamente calificados y abundantes recursos naturales. Por 
consiguiente, todas las cinco economías principales de América Latina y el Caribe se posicionaron 
por encima del promedio de las economías emergentes y en desarrollo en la subcategoría de 
entorno de crecimiento a futuro del índice. Esto refleja la capacidad de los países para prosperar en 
un futuro en el que las condiciones ambientales y sociales son clave para el crecimiento económico. 

A pesar de ello, la región enfrenta importantes desafíos que afectarán su capacidad para sacar 
provecho de las condiciones favorables. La tasa de crecimiento estimada para América Latina 
y el Caribe en 2024 fue la más baja de todas las regiones, lo que es un reflejo de la persistente 
desigualdad, altos impuestos y reglamentaciones gravosas que limitan el crecimiento.19 Si bien 
su fuerza laboral altamente calificada sigue erigiéndose como una de sus ventajas, el crecimiento 
demográfico se ha desacelerado debido a la baja pronunciada en las tasas de fertilidad de las 
últimas décadas (de 5,8 nacimientos por mujer en 1950 a 1,8 en 2022).20 Esto ha creado la 
necesidad de fomentar en estos países la incorporación de población activa que solía quedar 
mayormente fuera de la fuerza laboral, como las mujeres, con el fin de reforzar la población 
económicamente activa.21 Asimismo, en vista de que los países del sur global suelen padecer más 
los efectos de las grandes crisis, la región de América Latina y el Caribe también deberá desarrollar 
políticas de adaptación en respuesta a un entorno mundial incierto.  

A pesar de estos desafíos, la región sigue siendo un destino atractivo para los inversionistas 
extranjeros que buscan un alto potencial de crecimiento, como lo demuestran las grandes entradas 
de capital a Brasil y México (las dos economías principales de la región) desde 2020. A medida que 
la baja de las tasas de interés alivia la situación de los hogares y sienta las bases para una mayor 
actividad económica tanto en las economías avanzadas como en otras economías emergentes y en 
desarrollo, América Latina y el Caribe están en una encrucijada. Como tal, la presencia o falta de 
habilidad de los países de América Latina y el Caribe de fortalecer sus instituciones y reducir cargas 
burocráticas podría resultar determinante en su capacidad para seguir prosperando y atrayendo 
capital extranjero en los años que vienen. 
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